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FODELIA OYJ -KONSERNIN LIIKETOIMINTAKATSAUS 1.1.-31.3.2025 (tilintarkastamaton)

Fodelia-konsernin vertailukelpoinen liikevaihto kasvoi noin 10 %, kasvun odotetaan kiihtyvén loppuvuotta kohti.
Kannattavuus laski hieman edellisvuoteen verrattuna. Koko vuoden kannattavuuden ennakoidaan kuitenkin
paranevan, sekd konsernin kdynnistémien tehostamistoimien ettd kasvavan liikevaihdon myétd.

LIKETOIMINTAKATSAUKSEN PAAKOHDAT

Tama liiketoimintakatsaus on tilintarkastamaton. Ellei toisin mainita, sulkeissa esitetyt luvut viittaavat vastaavaan
ajanjaksoon vuonna 2024 ja ovat samaa yksikkoa.

Katsauksessa esitetdan jatkavien toimintojen liikevaihdon kehitysta tuomaan vertailukelpoisuutta raportoitavien
kausien vililla. Konserni myi vuoden 2024 aikana Pernioén Lihan, Helsingin Makkaratehtaan seka Pita Factoryn

lilketoiminnat.

Tammi-maaliskuun 2025 yhteenveto

e Katsauskauden liikevaihto oli 13,5 miljoonaa euroa (13,7), liikevaihto laski 1,6 %. Laskuun vaikutti vuonna

2024 myydyt liiketoiminnat.

e  Konsernin vertailukelpoinen jatkavien toimintojen liikevaihto kasvoi 10,3 %. Jatkavien liiketoimintojen

liilkevaihto oli tammi-maaliskuussa 2024 12,2 miljoonaa euroa.
e Katsauskauden kayttokate oli 1,2 miljoonaa euroa (1,4) ja 8,7 % liikevaihdosta (9,9)
e Katsauskauden tulos ennen liikearvopoistoja oli 0,7 miljoonaa euroa (0,9) ja 5,6 % liikevaihdosta (6,7)
e Katsauskauden liikevoitto oli 0,7 miljoonaa euroa (0,8 miljoonaa euroa) ja 5,1 % liikevaihdosta (5,9)

Ohjeistus vuodelle 2025 (julkaistu 6.2.2025)

Fodelia-konsernin liikevaihdon arvioidaan vuonna 2025 olevan noin 58—63 miljoonaa euroa. Suhteellisen
kannattavuuden arvioidaan parantuvan edellisvuoteen verrattuna.

Avainluvut
Konserni oikaistut
1-3/2025 | 1-3/2024 | Muutos-% | 1-12/2024 | 1-12/2024
Liikevaihto, tuhatta euroa 13 459 13674 -1,6 53552 53552
Kayttokate, tuhatta euroa 1176 1358 -13,4 6 082 5090
% liikevaihdosta 8,7 9,9 11,4 9,5
EBITA, tuhatta euroa 748 918 -18,5 4233 3393
% liikevaihdosta 5,6 6,7 7,9 6,3
Liikevoitto, tuhatta euroa 686 807 -15,0 661 3000
% liikevaihdosta 5,1 5,9 1,2 5,6
Katsauskauden tulos, tuhatta euroa 469 555 -15,4 -339 2 000
% liikevaihdosta 3,5 4,1 -0,6 3,7
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Osakekohtainen tulos, euroa 0,06 0,10 -42,4 -0,04 0,25
Omavaraisuusaste % 54,8 49,6 10,4 52,0 52,0
Nettovelkaantumisaste % 23,1 41,3 -44,2 19,7 19,7
Oman paaoman tuotto % 14,6 16,0 -8,7 -2,7 15,9
Sijoitetun padoman tuotto % 16,9 16,6 1,5 4,6 17,6
Taseen loppusumma 23 464 27 999 -16,2 24 125 24 125
Henkiloston lukumaara keskimaarin 130 126 3,2 124 124

1-12/2024 oikaistuista luvuista on poistettu toukokuussa 2024 ja joulukuussa 2024 toteutettujen
lilketoimintakauppojen kertaluontoiset vaikutukset.

KATSAUS LIIKETOIMINTAAN
Toimitusjohtaja Riikka Wulff:

Fodelia-konsernin vertailukelpoinen liikevaihto kasvoi noin 10 prosenttia. Kasvu jai hieman yhtion tavoitteista, mutta
ylitti selkedsti markkinakehityksen. Foodservice-markkinassa vuosi 2025 on kdynnistynyt yleisesti ottaen alavireisesti
markkinakasvun ollessa ldhelld nollaa. Yleinen talouden epavarmuus sekd kohonneet kustannukset ovat
vaikuttaneet negatiivisesti kuluttajakayttaytymiseen.

Tassa toimintaymparistossa Feelian valmisruokien liikevaihto kasvoi noin 15 prosenttia, mika ylitti markkinakasvun
moninkertaisesti, vaikka jaikin edellisvuoden poikkeuksellisen kovaa kasvua pienemmaksi. Delimax -mehujen ja
soseiden liikevaihto jai edellisvuoden tasolle. Lukuihin vaikuttaa osaltaan paasidisen mydhdisempi ajankohta
verrattuna vuoden 2024 vastaavaan jaksoon, silla hotellien sesongeilla on merkittdava rooli Delimaxin tuotteiden
myynnissa. Feelian valmisruoat ja Delimax-mehut olivat yhdessa esilla alkuvuoden messutapahtumissa, ja
synergioiden tuomia kasvumahdollisuuksia on 16ytynyt niin Feelian hoiva-asiakkuuksissa kuin Delimaxin
aikaisemmissa asiakkuuksissa.

Oikian snacks-tuotteiden kokonaisliikevaihto kasvoi noin 4 prosenttia. Myynnin kasvu syntyi Oikia-brandin
tuotteiden kasvusta. Yhtiéssa on alkuvuonna panostettu voimakkaasti oman brandin ndkyvyyden parantamiseen,
minkd myotd omien tuotteiden myynnin kasvu oli perati 35 prosenttia. Toteutetut kampanjat ja muut
markkinointipanostukset laskivat tilapaisesti snacks-toiminnan kannattavuutta. Myynnin painopisteen siirtyminen
omien brandien tuotteisiin ndhdaan kuitenkin erittdin jarkevana private label -tuotteisiin liittyvien hintapaineiden
vuoksi. Yhtidssa panostetaan lisdksi lapsille suunnattuihin maissi- ja kaurapohjaisiin tuotteisiin.

Oikiaruoka.fi liiketoiminnassa on tehostettu toimintaa ja yhteistyé uuden ulkoistetun palveluntarjoajan kanssa on
kdynnistynyt lupaavasti. Myynti ei ole viela kehittynyt tavoitteiden mukaisesti, mutta uskomme pitkdjanteisen
toiminnan kehittamisen, syvallisemman asiakasymmarryksen ja ndkyvyyden parantamisen tuovan jatkossa kasvavaa
liilketoimintaa.

Konsernin kannattavuus laski hieman edellisvuoden vastaavasta ajankohdasta. Kannattavuutta laskivat kohonneet
raaka-aine- ja tuotantokustannukset, private label -tuotteiden hintakehitys seka kehitys- ja markkinointipanostukset.
Konsernin ja erityisesti Feelian kannattavuus on toimialan yleiseen kannattavuustilanteeseen verrattuna edelleen
hyva, mutta ndemme potentiaalia parempaan suorittamiseen. Kasvun tuomat hyodyt eivat ole kustannusten nousun
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vuoksi vield nahtavissa tavoitellulla tavalla. Olemmekin kdynnistamassa tehostamistoimenpiteita kannattavuuden
parantamiseksi.

Konsernissa on alkuvuonna jatkettu aktiivista kehitysty6ta. Konsernissa on panostettu yhtendisempaan IT-
ymparistoon, tietoturva-asioihin seka jatkettu vastuullisuustyota keskittyen nyt SBTi tavoitteiden maarittdmiseen ja
vastuullisuusraportoinnin kehittdmiseen. Feelian FSSC 22000 -sertifikaattia laajennettiin kattamaan myos Delimax-
tuotteiden valmistus. Nama ovat tuoneet lisdkustannuksia, mutta kehitys nahdaan erittdin tarkeana pitkalla
aikavalilla tarkasteltuna. Laatu, turvallisuus ja vastuullisuus ovat myo6s asiakkaillemme erittdin tarkeitd nakdkantoja.

Markkinan alkuvuoden vaatimattomasta kehityksesta sekd konsernin hieman laskeneesta kannattavuudesta
huolimatta nakymat vuoden 2025 osalta ovat valoisat. Feelian tuotteille ja konsepteille on selkeasti kysyntaa ja
lilkevaihdon kasvun arvioidaan kiihtyvan loppuvuotta kohti Feelian uusien asiakkuuksien myota. Feelia on myos
tehnyt padavauksen Ruotsin markkinaan solmimalla yhteistyosopimuksen Martin & Serveran kanssa. Kyseessa on
Ruotsin johtava ravintola- ja suurtalousalan tukkuliike, joka toimittaa paivittain elintarvikkeita, juomia,
ravintolatarvikkeita ja palveluita ravintoloille, kahviloille, catering-yrityksille seka julkiselle sektorille eri puolilla
Ruotsia.

Yhteisyritys Fodbarin vuosi on kaynnistynyt hyvin. Juuri alkanut OmaHame-asiakkuus tulee asteittain lahes
kaksinkertaistamaan yhtion liikevaihdon ja samalla vaikuttamaan positiivisesti myds Feelian liikevaihtoon.

LIIKETOIMINNAN KEHITYS KATSAUSKAUDELLA
Liikevaihdon kehitys

Konsernin liikevaihto oli tammi-maaliskuussa 13,5 miljoonaa euroa (13,7). Konsernin jatkavat liiketoiminnat
kasvoivat 10,3 prosenttia.

Liikevaihto yksikéittdin, tuhatta euroa 1-3/2025 1-3/2024 Muutos-% 1-12/2024
Feelia 10 650 9 439* 12,8 38 586*
Oikia, jatkavat toiminnot 3 006 3049 -1,4 12 702
Oikia, myydyt toiminnot 0 1476 -100,0 3279
Fodelia 199 168 18,8 671
Eliminoinnit -396 -457 -13,3 -1686
Konserni yht. 13 459 13674 -1,6 53 552

*Feelian vuoden 2024 luvuissa on yhdistetty Feelia Oy:n ja Marjavasu Oy:n luvut. Marjavasu fuusioitui Feeliaan
31.12.2024.

Konsernin yksikoista Feelian liikevaihto kasvoi 12,8 prosenttia. Valmisruokien liikevaihto kasvoi 14,5 prosenttia.
Delimax-tuotteiden liikevaihto jai sita vastoin edellisvuoden tasolle.

Oikian snacks-tuotteiden liikevaihto kasvoi 4,4 prosenttia, kasvu syntyi omien brandien voimakkaasta
kampanjoinnista. Private label -tuotteiden liikevaihto sita vastoin laski hieman.

Paasidisen ajoittuminen huhtikuulle (vertailuvuonna maaliskuulle) vaikuttaa jonkin verran konsernin
liikevaihtokehitykseen erityisesti mehujen ja snacks-tuotteiden osalta.

Yhteisyritys Fodbar yhdistelldan padomaosuusmenetelmalld ja sen liikevaihto ei sisdlly konsernin liikevaihtoon.
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Konsernin liikevoitto oli tammi-maaliskuussa 0,7 miljoonaa euroa (0,8). Liikevoitto oli 5,1 prosenttia liikevaihdosta
(5,9). Konsernin kannattavuus laski hieman edellisvuoden vastaavasta ajankohdasta, mutta oli loppuvuotta 2024

paremmalla tasolla.

Konsernin liiketoimintojen tulos ennen konserniliikearvopoistoja oli tammi-maaliskuussa 0,7 miljoonaa euroa (0,9) ja

5,6 prosenttia liikevaihdosta.

Liikevoitto yksikéittdin, tuhatta euroa 1-3/2025 1-3/2024 Muutos-% 1-12/2024
Feelia 1002 1037* -3,4 3 784*
QOikia, jatkavat toiminnot 99 90 9,8 802
Oikia, myydyt toiminnot 0 -45 -100,0 -82
Fodelia -348 -170 104,4 -907
Eliminoinnit -66 -104 -35,9 -317
Kertaluontoiset erat 0 0 0 -2 619
Fodelia-konserni yhteensa 686 807 -15,0 661

*Feelian vuoden 2024 luvuissa on yhdistetty Feelia Oy:n ja Marjavasu Oy:n luvut. Marjavasu fuusioitui Feeliaan
31.12.2024.

Feelian liikevoitto laski tammi-maaliskuussa 3,4 prosenttia ja oli 1,0 miljoonaa (1,0) ja 9,4 prosenttia liikevaihdosta
(11,0). Feelian kayttokate oli edellisvuoden tasolla, mutta kohonneet poistot laskivat liikevoittoa. Liikevoittoon
vaikutti laskevasti my6s raaka-aineiden hintojen nousu ja kohonneet tuotantokustannukset sekd messu- ja muut
kehityspanostukset.

Oikian vertailukelpoinen liikevoitto parani edellisvuoteen verrattuna 9,8 prosenttia. Liikevoitto oli 0,1 miljoonaa
euroa (0,1) ja 3,3 prosenttia liikevaihdosta (2,9). Liikevoittoon vaikutti laskevasti omiin brandeihin tehdyt
kampanjoinnit ja muut markkinointipanostukset seka private label -tuotteiden hintamuutokset.

Fodelian tulos laski, mihin vaikutti tilapaisesti kohonneet johtamisen kustannukset seka alkuvuoden kehitysprojektit.

KATSAUSKAUDEN MUUT TAPAHTUMAT

Fodelia Oyj:n yhtiokokous pidettiin 25.3.2025. Kokouksessa vahvistettiin tilinpdatds ja myonnettiin vastuuvapaus
tilikaudelta 1.1.-31.12.2024 hallituksen jasenille seka toimitusjohtajalle. Hallituksen kokoonpanossa tapahtui
muutoksia. Fodelia Oyj:n hallituksen muodostavat 25.3.2025 alkaen Mikko Tahkola (uusi jasen, puheenjohtaja),
Mikko Paso (varapuheenjohtaja), Markku Lampela, Marc Moberg, Emma Tahkola ja Erkki Jarvinen. Paatoksista on
julkaistu tiedote 25.3.2025.

LEHDISTO- JA ANALYYTIKKOTILAISUUS

Suomenkielinen lehdist6- ja analyytikkotilaisuus jarjestetdan 24.4.2025 klo 10.00 webcast-ldhetyksena osoitteessa
https://fodelia.events.inderes.com/q1-2025-fi. Jarjestamme lisdksi englanninkielisen lehdist6- ja
analyytikkotilaisuuden webcast-ldhetyksena 24.4.2025 klo 11.00 osoitteessa https://fodelia.events.inderes.com/q1-
2025-en
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Esityksesta taltioitu video ja esitysmateriaali julkaistaan myhemmin osoitteessa http://www.fodelia.fi

24.4.2025
HALLITUS

Fodelia Oyj

Lisatietoja

Fodelia Oyj, toimitusjohtaja Riikka Wulff, puhelin 040 777 8299, sahkoposti: riikka.wulff@fodelia.fi

Fodelia Oyj, talousjohtaja Kati Kokkonen, puhelin 0400 138 396, sahkdposti: kati.kokkonen@fodelia.fi

Hyvaksytty neuvonantaja, EY Advisory Oy, puhelin 0207 280 190, sahkoposti: heikki.saukola@fi.ey.com

Fodelia lyhyesti

"Fodelia kasvattaa suomalaisista elintarvikealan yrityksista kukoistavia menestystarinoita, voidaksemme tarjota
kuluttajille puhdasta, paikallisesti ja vastuullisesti tuotettua ruokaa, jonka alkupera varmasti tunnetaan. Yhtion
liilketoiminta-alueet ovat vahittdiskauppaan ja kuluttajille suunnattuun verkkokauppaan keskittyva Oikia, seka
Foodservice-markkinan asiakkuuksiin keskittyva Feelia. Lisdksi Fodelian portfolioon kuuluu ruokapalvelujen
ulkoistusratkaisuja tarjoava yhteisyritys Fodbar. Fodelian omistamat yhtiot ovat elintarvikealan tiennayttdjia, jotka
panostavat innovatiivisiin tuotteisiin, lisdarvoa tuottaviin asiakaskonsepteihin ja edistyksellisiin
valmistusprosesseihin."

www.fodelia.fi
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